
Zeit Programm Verkauf

Rang März '96 5. Monat

Ziel Umsatz Ziel %
accounts DM DM +

Auftragseingang Kunde x 100 500 20,0 A Produkte DB
Kunde y 190 1000 19,0

Kunde z 100 600 16,7

Kunde t 30 300 10,0
Kunde r 40 550 7,3
Kunde p 30 500 6,0
Kunde g 20 350 5,7  

Kunde h 0 300 0,0
Kunde s 0 300 0,0
Kunde w 0 400 0,0

Trefferrate Kundenkontakte A  Kunden DB

Bedarfe DZ & ETQ              Angebots DZ  Kerngeschäft A Artikel Reichweite und Service

   Verkauf
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